Fiche projet @)

Heinen

| AN
I

et

/ =

La grande distribution désigne l'ensemble des * La solution Heinen

opérateurs de tailles diverses faisant le commerce de :

détail de biens de consommation en libre-service a . Les portes Heinen continuent de séduire les enseignes de

partir de points de vente équipés de zones de parkings.  : |5 grande distribution. Elles accordent ainsi leur confiance
© aux performances cumulables des portes Heinen pour

La multiplication des points de vente permet aux © sécuriser les zones sensibles de leurs installations. Que ce

différentes enseignes de mener des opérations de © soitdans le cadre de batiments neuf ou de projets de

communication d'envergure et de négocier des prixbasvia  : rénovation et d’extension, le concept Metal+ exclusif de

des centrales d’achat. : Heinen apporte une solution certifiée et garantie dans les
¢ conditions d’utilisation les plus intensives.
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Les portes dans les grandes surfaces peuvent avoir de Annee de cooperation

multiples fonctions. Les portes extérieures du magasin : Depuis les années 1990

doivent étre d’une part, anti-effractions afin d’empécher

les intrusions non désirées et d’autre part, elles doivent Chiffres CléS

étre antipanique afin de permettre au personnel et au :

public d’évacuer le batiment en cas d’incendie. Les portes @ @ @ Anti-panique, anti-effraction, coupe-feu

intérieures doivent avoir une résistance élevée aux chocs : Fréquence d’utilisation, Metal +

et garantir une durabilité sans trop de maintenance, car @ @

elles sont malmenées et utilisées intensivement. De plus, :

elles doivent assurer un compartimentage coupe-feu. Ils nous font confiance
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